Yrke:

— | ett litet land som Finland ar
kontakter A och O fér att lyckas.
Det sdger Christer Granlycke,
svensk dgare och grundare av
sprdk- och kommunikationsféretaget
Connectare i Helsingfors.

[ takt med att de finsk-svenska kontakterna inom naringslivet blivit
allt tatare, har ocksa behovet av svenskkunskaper okat i Finland.
Till Connectares kunder hor personer inom den absoluta toppen
vad géller naringsliv och férvaltning.

— Vi erbjuder savéal spraklig som kulturell trdning och det
skraddarsytt, berattar Christer Granlycke.

Kombinatinen nyfikenhet och en finsk hustru fé6rde honom
sommaren 1996 till Helsingfors. Forst blev det en intensivkurs i fin-
ska vid universitetet och sedan var det dags att soka jobb.

—Jag insag tidigt att det fanns en nisch for svensklérare, fram-
for allt i Helsingforstrakten. Att jag talade rikssvenska hade ocksa
ett varde, inte minst fOr personer med affarer i Sverige.

Gott om kunder direkt
Det forsta halvaret var Christer Granlycke frilans, men redan
i januari 1997 fick han fast anstdllning pa ett numera uppkopt
sprakforetag.

— Ett drygt ar senare sade jag upp mig och startade eget.
Jag hade hunnit lara kdnna marknaden och s&g att den var god.
Dessutom ville jag kunna lagga upp arbetet efter egna 6nskemal.

Redan i Sverige hade Christer Granlycke hunnit préva pé& nég-
ra ar som foretagare, da inom férsaljning och marknadsféring.

—Sa det var inget sarskilt dramatiskt steg. Dessutom valde jag
foretagsformen “enskild naringsidkare”, alltsa enskild firma. Det ar
mycket enkelt, men precis som i Sverige &r man personligen ansva-
rig vid en eventuell konkurs.

Nagon saddan lag dock knappast och lurpassade vid horison-
ten. Christer Granlycke hade redan fran starten som naringsidkare
ett stort antal kunder.

Hjalp pa svenska

Just de goda kontakterna med kunder fran varierande omréden av
finlandskt naringsliv och forvaltning, skulle goéra att han s& sma-
ningom tog nasta steg.

— Hosten 2001 bildade jag ett aktiebolag. D& hade flera av
mina kunder en tid peppat mig och papekat, att har skulle det fin-
nas en marknadsnisch.

Aven om det krivde litet mer papper, upplevde han inte bil-
dandet av aktiebolag som sarskilt besvarligt. Kapitalinsatsen var
vid denna tid drygt 8 000 euro.
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Svensken Christer Granlycke har
startat ett framgadngsrikt sprak- och
kommunikationsféretag i Finland.

— Det tog en dryg manad innan vi kunde komma igang med
verksamheten. Till en borjan var det jag och en anstalld till pa
kontoret. Vi kdrde en rekryteringsomgang med annons i Helsingin
Sanomat och knot snabbt till oss ett 40-tal frilansmedarbetare, vil-
ket i efterhand visade sig vara fér manga.

[ vilken man gick det att fa hjalp pa svenska vid grundandet?

— Jag tycker man var hjalpsam péa Patent- och registerstyrel-
sen. De talade hyfsad svenska och jag kunde nu ocksa litet finska.

Har du under resans gang kunnat fa hjalp pa ditt modersmal?

— Ja, pa elektroniska Finlex, dar samtliga finlandska lagar
finns samlade, kan man &ven hitta det mesta pa svenska.

Ingen stor skillnad pa landerna

Idag har Connectare totalt fyra anstdllda, medan man skurit ned
antalet frilansarbetare till cirka 20. Arsomsattningen ligger pa runt
200 000 euro.

—Jag skulle saga, att har man erfarenhet av affarsverksamhet
i Sverige sa ar det inga problem har i Finland. Det mesta &r sig helt
likt, papekar han.

Ditt basta rad till en svensk ldsare som vill etablera verksam-
het i Finland?

— Sverige éar litet, men Finland med drygt fem miljoner inva-
nare ar annu mindre. Ska du lyckas i det har landet méste du ha
kontakter och lagga mycket tid pa att natverka.

— Sjalv har jag haft stor nytta av att vara med i Foretagarna i
Finland, motsvarigheten till Foretagarna i Sverige. Det ger ocksa
god valuta for medlemsavgiften att ansluta sig till en eller flera
handelskamrar.

Soren Viktorsson
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